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s associados do Sicoob 
Lagoacred Gerais 
em Lagoa da Pra-

Vendas com o 
Lagoacred Card e o 

Samonte Card se mantêm
em forte crescimento

ta, Santo Antônio do 
Monte e Japaraíba, a 
cada dia, têm utilizado mais 
seus cartões Lagoacred Card e Sa-
monte Card, sendo o meio de paga-
mento mais comum e atraente em 
suas vidas. Muitos não carregam 
talões de cheques e nem dinheiro, 
pois o cartão é muito bem aceito em 
mais de 1.200 estabelecimentos, 
seja no comércio, no segmento 
de serviços ou na área da saú-
de. E toda esta comodidade 
fez com que o Lagoacred 
Card e o Samonte Card cres-
cessem com solidez, consistên-
cia e credibilidade, chegando a atin-
gir mais de 3 milhões de reais em 
vendas mensais. 
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Leia mais 

na página 
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Mais de

3 milhões

mensais

em vendas
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á poucos anos, o Sicoob Lagoacred Gerais operava 
principalmente com captações de recursos e ope-
rações de crédito, além, claro, dos serviços bancá-

é muito mais vantajoso para 
quem procura este tipo de opera-
ção para adquirir bens e realizar 
sonhos.

Estes são dois produtos, de vários 
que compõem 
o portfólio da 
cooperativa e que estão disponíveis 
para o associado fazer bons negócios. O 
Sicoob Lagoacred Gerais chega aos 
seus 17 anos de atividades sendo a 
melhor opção para pessoas físicas e 
pessoas jurídicas, seja na área de inves-
timentos e linhas de crédito, ou na área 
de produtos e serviços.

Entretanto, mais que uma instituição 
�nanceira, o Sicoob Lagoacred Gerais é uma cooperativa 
�nanceira. E isto tem uma grande signi�cância para a 
sociedade, visto que seu motor é o desenvolvimento e o 
crescimento do próprio associado. A cooperativa se forta-
lece à medida que seus associados se fortalecem. E é isto 
que nos provoca mudanças, desa�os e crescimentos, 
mantendo-nos cada vez mais competitivos. Para nós, a 
�loso�a do cooperativismo só tem sentido quando ela é o 
alicerce e a base para o associado ser competitivo e realiza-
do. Somos movidos por este pensamento. 

rios corriqueiros do dia a dia que presta no atendimento 
aos seus associados. Mas isso mudou muito nesses últi-
mos anos, pois a cooperativa passou também a oferecer 
produtos e serviços de alta qualidade, 
se equiparando e até superando os 
bancos de primeira linha em atividade 
no país. Hoje, pode-se dizer, que o Si-
coob Lagoacred Gerais está bem com-
petitivo, pois, pode satisfazer pratica-
mente todas as necessidades �nancei-
ras dos associados. Digo praticamente 
e não completamente porque ainda, e 
por enquanto, não temos as linhas de 
crédito habitacionais, das quais, no 
momento, se encontram em fase de desenvolvimento.

Recentemente chegou o Sicoob Previ e Sicoob Consórci-
os. E, de cara, já são um sucesso de contratação no Sicoob 
Lagoacred Gerais. Os associados se identi�caram muito 
com as condições oferecidas pelo Sicoob Previ, nas quais 
se pôde perceber, dentre diversos diferenciais, uma remu-
neração superior às previdências complementares da 
rede bancária tradicional. Quanto ao consórcio, temos 
também ganhado a concorrência. O Sicoob Consórcios 
tem preços bem inferiores aos praticados pelo mercado e 

H
A �loso�a do 

cooperativismo só 
tem sentido quando 

ela é o alicerce e a 
base para o associado 

ser competitivo 
e realizado.

Sicoob Lagoacred Gerais amplia 
portfólio de produtos e expande os negócios

para além do crédito 
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m setembro de 2006 o marketing de lançamento Edo cartão Lagoacred Card comunicava em suas 
peças publicitárias o seguinte slogan: �acaba de 

nascer uma nova moeda�. Naquele momento os diretores 
e colaboradores acreditavam, seguramente, na potencia-
lidade do projeto que foi desenvolvido para facilitar a vida 
do associado, seja ele na posição de consumidor ou de 
estabelecimento credenciado. Não deu outra. A nova 
moeda caiu no gosto dos associados e hoje é o cartão 
mais aceito em Lagoa da Prata e caminha a passos rápidos 
para ser também o mais aceito em Santo Antônio do Mon-
te, Japaraíba e Pedra do Indaiá.  E, embora não tenha 
nenhum custo para o associado titular e um custo muito 
baixo para o associado credenciado realizar suas vendas, 
o cartão já se tornou o produto mais rentável da coopera-
tiva, contribuindo para os bons resultados apresentados 
nos últimos anos. Desde sua criação, até junho deste ano 
as vendas atingiram R$125.472.359,00 (mais de 125 
milhões de reais).

O Lagoacred Card e o Samonte Card, nos seus 7 e 4 anos de 
existência, respectivamente, destinaram aos associados, 
proporcionalmente ao valor  de suas compras, 
R$1.524.380,63, ou seja, mais de 1 milhão e 500 mil reais. 
Tais valores foram creditados em suas contas capitais e 
são remunerados anualmente em 100% da taxa Selic. 

O expressivo crescimento do Lagoacred Card e Samonte 
Card é resultado de um trabalho bastante criterioso e 

Lagoacred Card e Samonte Card tornam-se a forma 
de pagamento preferida dos associados e 

ultrapassam 3 milhões de reais em vendas mensais
Com mais de 11 mil associados �delizados, 1.234 estabelecimentos credenciados e mais de 3 

milhões de reais em vendas mensais o cartão próprio do Sicoob Lagoacred Gerais se consolida no 
mercado onde a cooperativa atua e torna-se a moeda forte dos associados.
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Vendas Anuais em R$

2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014
(até junho)

217.509,71
2.381.515,01

6.275.925,69

9.904.407,57
11.885.069,01

18.219.703,51
17.756.919,79

Lagoacred Card Samonte Card&

Vendas mensais 2014: 

atento às necessidades e expectativas dos associados. Para 
o associado credenciado, o cartão veio para facilitar a 
venda e garantir totalmente o recebimento em dia. Para o 
associado consumidor, o cartão veio para proporcionar 
também muitos benefícios, como: agilidade nas compras a 
prazo (o associado não precisa se submeter a desgastes, 
como ter o nome consultado nos órgãos de proteção ao 
crédito e nem perder tempo com preenchimento de 
cadastros); isenção de mensalidade e anuidade; isenção da 
taxa de emissão da fatura mensal e condições de paga-
mento especiais em até 12 vezes, conforme os critérios de 
cada estabelecimento.

Quanto à tecnologia, o Lagoacred Card e o Samonte Card 
contam com o mais moderno e e�ciente sistema de pro-
cessamento de dados e comunicação, com certi�cação 
internacional que vem obedecer ao mais rigoroso padrão 
de qualidade exigido pelo mercado �nanceiro e de cartões 
de crédito.

Com tudo isso, pode-se a�rmar que o Lagoacred Card e o 
Samonte Card são um patrimônio valioso do Sicoob Lago-
acred Gerais, pois defende os interesses de todos os envol-
vidos: associados, sociedade e cooperativa. Seus benefíci-
os e resultados fortalecem o cooperativismo e estabele-
cem o desenvolvimento e o bem entre as pessoas.

Janeiro: R$ 2.943.254,16;
Fevereiro: R$ 2.603.466,66;
Março: R$ 2.915.657,59;

Abril: R$ 2.974.891,11;
Maio: R$ 3.281.293,81;
Junho: R$ 3.038.356,46.

25.298.495,68

33.532.813,05





Presidente do Conselho de Administração
José Tavares de Rezende

Diretor Administra�vo
Nilson Antonio Bessas

e Diretor Comercial/Financeiro

Helenno Vidal Oliveira

CRC: 076.944‐0/8  MG
ContadorDiretor Geral

Júlio César Vaz
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O Ativo Total são os direitos da 
cooperativa, saldo em caixa e bancos, 
direitos a receber de associados, ativo 
permanente, etc. É onde a cooperativa 

aplica os recursos captados.

Demonstração �nanceira 
Sicoob Lagoacred Gerais 

dezembro/2013 
e junho/2014

Evolução Ativo Total 

Cooperativa de Crédito de Livre Admissão de Lagoa da Prata e Região Ltda  
SICOOB LAGOACRED GERAIS  - CNPJ: 01.739.375/0001-30

Balanço PatrimonialBalanço Patrimonial
Junho/2014

= Crescimento de 7,347%

ATIVO

TOTAL DO ATIVO

PASSIVO

TOTAL DO PASSIVO

59.000.000,00

60.000.000,00

61.000.000,00

62.000.000,00

63.000.000,00

64.000.000,00

65.000.000,00

66.000.000,00

67.000.000,00

dezembro/2013 junho/2014
Ativo Total 61.400.329,76 65.911.666,17 

Circulante 52.935.538,91

Depósitos 43.621.551,41

    À Vista 14.067.275,97

    A Prazo 29.554.275,44

    Outros Depósitos 0,00

Relações Interdependências 16.130,84

    Recursos em Trânsito de Terceiros 16.130,84

Obrigações Emprés�mos e Repasses 3.904.357,91

    Emprés�mos na Central 3.904.357,91

Outras Obrigações 5.393.498,75

    Cobrança e Arrecadação de Tributos 48.187,83

    Sociais e Estatutárias 399.420,13

    Fiscais e Previdenciárias 245.506,58

    Diversos 4.700.384,21

Patrimônio Líquido 12.145.865,59

    Capital Social 9.178.037,63

    Reservas 2.967.827,96

    Sobras/Perdas Acumuladas 0,00

Contas de Resultado 830.261,67

    Receita 8.062.584,63

    Despesa ‐7.232.322,96

65.911.666,17

Circulante 63.706.534,97

Disponibilidades 688.928,16

Relações Interfinanceiras 14.779.435,55

Operações de Crédito 40.217.058,48

    Setor Privado 41.840.203,73

    (‐) Provisão CLD ‐1.623.145,25

Outros Créditos 7.872.511,30

    Rendas a Receber 173.219,95

   Diversos 7.699.291,35

Outros Valores e Bens 148.601,48

    Outros Valores e Bens 69.518,86

    Despesas Antecipadas 79.082,62

Permanente 2.205.131,20

    Inves�mentos 1.195.084,65

    Imobilizado de Uso 965.058,53

    Diferido 10.692,50

    Intangível 34.295,52

65.911.666,17
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ocê sabia que o consócio é uma invenção brasilei-Vra? Foi na década de 1960, com a indústria automo-
bilística se instalando no Brasil e a falta de crédito 

direto ao consumidor, os funcionários de um banco tive-
ram a ideia de formar um grupo, com objetivo de criar 
fundo su�ciente para adquirir automóveis para todos 
aqueles que participassem. Assim surgiu o consórcio 
como forma de concessão de crédito isento de juros e com 
facilidade de pagamento. Durante muito tempo, essa 
modalidade foi exclusiva para compra de automóveis, 
mas hoje é possível adquirir os mais variados bens móveis 
e imóveis.

O Sicoob Consórcios, sempre ligado nas boas iniciativas, 
aperfeiçoou esta ideia genial para que você, cooperado ou 
não, pudesse participar dessa forma facilitadora de aquisi-
ção de bens. Você pode fazer a sua adesão ao Sicoob Con-
sórcios na Lagoacred e economiza com a ausência de 
juros; conta com uma experiência de 40 anos no merca-
do; tem a �exibilidade de escolher o melhor plano para 
suas necessidades; conta com a facilidade de poder usar 
o seu FGTS para dar lances, quitar ou amortizar as presta-
ções; tem toda liberdade de escolha do bem desejado 
mediante recebimento de uma carta de crédito, quando 
contemplado; possui a comodidade de acompanhar e 

usar serviços exclusivos do Sicoob na internet e, ainda, 
ter o poder de compra ao negociar o valor do bem à 
vista, apesar de pagá-lo a prazo, em suaves prestações.

Recentemente, o associado Thiago Miranda Faria, de 
Lagoa da Prata, foi contemplado após dar um lance. Um 
mês depois já estava de carro novo, depois de receber a 
carta de crédito e adquirir um automóvel Fiat Palio Cele-
bration Economy, zero quilômetros. �Fui procurado pela 
gerência da Lagoacred, que me ofereceu o consórcio no dia 
29 de maio. No dia 02 de junho decidi fazer a adesão ao 
Sicoob Consórcios. O débito da primeira parcela aconteceu 
no dia 07 e, já no dia seguinte dei o lance. Fui contemplado 
no dia 11 de junho, quando iniciei o processo de compra e 
aprovação e, já no dia 08 de julho recebi o automóvel.� Ele 
confessa que não sabia se ria de felicidade ou chorava 
pela derrota histórica da seleção brasileira para a alemã, 
na copa do mundo neste mesmo dia. �O respaldo que 
recebi do pessoal do Sicoob foi espantoso. Todos os dias eu 
recebia mensagens, via e-mail ou ligações telefônicas, 
para o acompanhamento de todo o processo e para garan-
tir que tudo corresse da melhor forma possível. Também 
agradeço ao pessoal da Lagoacred, que foi bastante aten-
cioso. Fiquei muito contente�, �naliza Thiago com um 
sorriso largo de satisfação.

Sicoob Consórcios
Unindo pessoas para realizar sonhos

Valor do bem 
R$ 125.000,00
R$ 45.000,00

Prazo
189 meses
149 meses

Parcelas
A partir de R$ 822,27
A partir de R$ 368,87

Consórcio de VeículoConsórcio de Imóvel
Valor do bem
R$ 48.300,00
R$ 25.100,00

Prazo
75 meses
74 meses

Parcelas
A partir de R$ 742,59
A partir de R$ 390,93

Venha também realizar seus sonhos na Lagoacred.

Veja alguns dos planos que o Sicoob Consórcios oferece:

O felizardo Thiago Miranda Faria com seu carro novo, após 
ser contemplado no Sicoob Consórcios: sem taxa de  juros e 

com a taxa de administração mais baixa do mercado
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Linhas de Crédito BDMG

O empresário, Pedro Henrique Correa Grossi, no centro das duas fotos, com as equipes de suas drogarias em Santo Antônio do Monte

s micro e pequenas empresas são responsáveis Apor 90% dos empregos formais gerados no país, 
promovendo o desenvolvimento econômico 

nas capitais e pequenos municípios, mas, apesar disso, 
ter acesso a �nanciamento para dar fôlego ao negócio 
nem sempre é um processo simples. Atenta a essa reali-
dade a Lagoacred está disponibilizando linhas de crédi-
to que favorecem o empreendedorismo de seus associ-
ados. Uma dessas iniciativas foi unir-se ao Banco de 
Desenvolvimento de Minas Gerais (BDMG) para ofere-
cer operações rápidas, sem burocracia, com taxas de 
juros baixas, até quatro anos para amortização e carên-
cia de até 90 dias para começar a pagar. Atuando como 
correspondente bancário, a Lagoacred oferece linhas de 
crédito para as micro e pequenas empresas e que bene-
�ciam também os negócios que acabaram de nascer 
(mais conhecidos como startups), o que é um diferenci-
al, já que o crédito tradicional do país costuma exigir que 
a empresa tenha tempo de vida superior a seis meses, 
complicando a situação do empreendedor.

As linhas de crédito para micro e pequenas empresas 
podem chegar a 20% do faturamento bruto anual para 
empresas com lucro de até R$ 30 milhões ao ano. Para as 
empresas com até seis meses de existência, o limite vai 
de R$ 2 mil até R$ 15 mil. Pode ser �nanciado: capital de 
giro e expansão dos negócios; inovação; máquinas e 
equipamentos novos.

Lagoacred oferece soluções rápidas 
para empresas que têm pressa

Cresce o �nanciamento simpli�cado e ágil oferecido a micro e pequenas empresas, que geram empregos em 
grande quantidade e movimentam cadeias de negócios no interior do país. A Lagoacred oferece as linhas de 

crédito do BDMG e favorece o crescimento dos empreendimentos de toda a região onde atua.

O empresário, Pedro Henrique Correa Grossi, é proprie-
tário das drogarias Vital Farma, em Santo Antônio do 
Monte, e sua empresa tem um crescimento médio de 
38,75% ao ano. Este crescimento é fruto de muita dedi-
cação e empenho na capacitação de recursos. Ele viu na 
linha de crédito do BDMG um grande atrativo para capi-
talizar sua empresa e não pensou duas vezes, fez um 
empréstimo via Lagoacred e veja o resultado: �Fiquei 
sabendo da linha de crédito do BDMG através de um 
folder instalado na mesa da gerência da cooperativa de 
crédito. Procurei, então, saber mais informações e decidi 
pelo �nanciamento do valor máximo disponível, que foi 
efetuado com rapidez e sem burocracias. Utilizei este 
recuso para aumentar o capital de giro de minha empre-
sa, pois, devido ao aumento nas vendas, eu precisei ter 
um poder maior de negociação à vista. Com uma das 
menores taxas de juros direcionadas às empresas, este 
capital me ajudou no poder de negociação nas compras 
de produtos que exigem pagamentos à vista, além de 
�car livre dos juros do cheque especial e desconto de 
cheques. O valor de juros que paguei em dois anos de 
empréstimo por esta linha de crédito, por exemplo, é o 
mesmo de dois meses de cheque especial de um banco 
privado. Além disso, tive ainda a facilidade de dividir em 
várias parcelas e com carência de até três meses para 
iniciar o primeiro pagamento�. Isto sim, é motivo para 
celebração!
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Lagoacred Card

de Futsal

2ª Semana Empresarial de Santo Antônio do Mon-Ate, realizada de 13 a 15 de maio, pela Associação 
Comercial e Empresarial (ACE) e pela Câmara de 

Dirigentes Lojistas (CDL), no Alex Bu�et, contou com o 
apoio e patrocínio do Sicoob Lagoacred Gerais. A Lagoa-
cred também montou stand no local e disponibilizou 
uma equipe muito bem preparada para receber a grande 
quantidade de pessoas que se interessaram em conhecer 
melhor o trabalho, produtos e serviços da cooperativa na 
região.

O evento foi realizado com muito sucesso e recebeu cerca 
de 500 pessoas. Contou com os palestrantes Daniel 
Bizon, Sara Toshie Sato e Willian Caldas, que abordaram 
assuntos importantes, por exemplo, como se manter no 
mercado competitivo atual, formas de recebimento e 
atendimento aos clientes. 

O Presidente do Conselho de Administração e Diretor 
Comercial/Financeiro do Sicoob Lagoacred Gerais, Nil-
son Antonio Bessas marcou presença no evento e se 
pronunciou durante a solenidade de abertura, realçando 
a relevância que o cooperativismo de crédito tem sobre o 

Sicoob Lagoacred Gerais 
na 2ª Semana Empresarial

Santo Antônio do Monte

sistema capitalista, contribuindo para o crescimento de 
empreendimentos e desenvolvendo socioeconomica-
mente as comunidades onde atua. No dia seguinte, Nilson 
Bessas abordou o grande potencial de incremento social 
do Sicoob Lagoacred Gerais, por meio de suas linhas de 
crédito, investimentos, produtos e serviços. Enfatizou 
também o grande diferencial que a cooperativa oferece a 
seus associados, favorecendo ganhos diversos, como 
taxas de juros mais baixas, distribuição de sobras anuais, 
dentre tantos outros benefícios. 

No que se refere aos cartões de crédito Lagoacred Card e 
Samonte Card, Nilson Bessas mostrou seus elevados índi-
ces de crescimentos em tão poucos anos de existência e, 
ainda, as inúmeras vantagens e benefícios que oferecem. 

O Sicoob Lagoacred Gerais fechou com chave de ouro a 2ª 
Semana Empresarial de Santo Antônio do Monte com o 
sorteio de R$ 1.000,00 entre os associados do Samonte 
Card, realizado pela Gerente de agência, Kelen Cristina de 
Miranda. Também foram sorteados cinco livros �Tornando 
sua Empresa um Sucesso� do, também escritor, Nilson 
Antonio Bessas.

tualmente um dos golpes mais temi-

Ados tem sido o da �saidinha de ban-

co�', ocasião em que marginais se 

aproveitam das pessoas que acabaram de 

retirar dinheiro nas instituições �nanceiras 

para roubá-las ou mesmo assaltá-las. Aqui 

vão algumas dicas para evitar situações 

como esta: tenha discrição na hora de mani-

pular e contar dinheiro em público; redobre 

os cuidados na utilização dos caixas eletrôni-

cos, principalmente ao sacar valores altos; 

�que sempre atento a pessoas suspeitas; 

nunca solicite ajuda de pessoas estranhas 

numa instituição �nanceira. Procure a orien-

tação dos funcionários.

�Saidinha de Banco�Golpe 

A partir da esquerda: 1) Nilson Bessas na abertura da 2ª Semana Empresarial; 2) entrega do prêmio de R$ 1.000,00 ao 
vencedor do sorteio, Rodrigo Silva de Oliveira; 3) funcionários no stand da Lagoacred no evento e 4) visitantes no stand

em aí a sexta edição da Copa 

VLagoacred Card de Futsal, que 

acontecerá nos meses de se-

tembro a novembro, em Lagoa da 

Prata. A exemplo das outras edições 

do torneio, toda a renda será revertida 

para instituições �lantrópicas. Este já 

se tornou um evento importante no 

calendário esportivo de nossa região. 

Participe, juntamente com toda a sua 

família!

6ª Copa

1 2 3 4



Av. Brasil, 742 ‐ Santa Eugênia ‐ Tel.: 3261.1990 ‐ Lagoa da Prata

Cuidar das pessoas é algo que a Drogaria Júnior conhece muito bem. Afinal, são mais de 

18 anos de atenção integral à sua saúde e daqueles que você tanto ama. 

Cuidar das pessoas também é oferecer o melhor atendimento, a maior variedade de 

produtos, a facilidade da entrega em domicílio e as inovações que só a Drogaria Júnior 

proporciona. Cuidar das pessoas é oferecer o Cartão Fidelidade Rede Entrefarma, 

sem custo ou mensalidade, e que garante descontos expressivos nas suas compras. 

É também disponibilizar o bene�cio “Farmácia Popular”, que é o programa de distribuição 

gratuita de medicamentos de uso con�nuo oferecido pelo Ministério da Saúde.  

Cuidar das pessoas, afinal, é o que sabemos fazer melhor!

tem que cuidar
todo dia
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omo já divulgamos aqui no Lagoacred Infor-
ma, o Projeto Jovem Cooperativista é uma 
iniciativa de ação social desenvolvida pelo 

Projeto Jovem Cooperativista 
vem aí o segundo capítulo

podermos garantir um futuro de mais segurança e 
prosperidade, sem o fantasma do desemprego e da 
exclusão social.

A partir de agosto o Projeto Jovem Cooperativista volta 
às escolas de nossa região para aplicar o segundo capí-
tulo. Esta é mais uma das formas que o Sicoob Lagoa-
cred Gerais encontrou para investir em ações sociais, 
cumprindo com o seu compromisso perante seus asso-
ciados e as comunidades da região onde atua.

Sicoob Lagoacred Gerais. Este projeto visa conscien-
tizar, em seis capítulos, os alunos das escolas de toda 
a nossa região, contribuindo na formação de cida-
dãos conscientes quanto à importância do coope-
rativismo, administração dos recursos �nanceiros, 
importância da poupança, planejamento econômi-
co, combate ao consumismo, dentre outros 
assuntos. Embora o dinheiro sempre 
teve grande importância em nossa socie-
dade, o que temos visto no cenário atual 
são jovens despreparados para lidar com 
ele, endividados, em um ciclo vicioso de 
consumo excessivo, não sendo capazes de 
planejar uma situação econômica favorável 
para o futuro.

O Projeto Jovem Cooperativista atingiu no ano pas-
sado cerca de 12.000 crianças e adolescentes, de 
seis a dezessete anos. Hoje, a parceria está em 
expansão e já são 36 escolas cadastradas e que 
serão bene�ciadas por este importante projeto. Até 
então, muitas crianças e jovens não tinham acesso a 
informações desta natureza no conteúdo básico 
escolar, �cando vulneráveis aos apelos do consu-
mismo desenfreado. Vale lembrar que nosso país 
passou por oito mudanças de moeda em 52 anos 
(1942 a 1994), apresentando uma economia frágil, 
muitas vezes sufocada pela in�ação. Já está mais 
que na hora de educar nossas crianças e jovens para 

C

ais um programa de promoção social do Siste-Mma Ocemg (Organização das Cooperativas do 
Estado de Minas Gerais), com o apoio das coo-

perativas do Estado foi retomado este ano. É o projeto 
�Coop Encena�, que leva apresentações teatrais da comé-
dia "Acredite, um espírito baixou em mim" para toda 
Minas Gerais. Santo Antônio do Monte foi o primeiro 

município a receber o projeto teatral este ano e a apresen-
tação foi no dia 22 de maio, às 20h, no Alex Bu�et. Compa-
receram mais de quatrocentas pessoas, que trocaram 
seus ingressos por dois quilos de alimentos não perecíveis 
nas sedes do Sicoob Lagoacred Gerais, Credimonte e 
Coopersam. Foram arrecadados cerca de oitocentos qui-
los de alimentos e que foram distribuídos para quatro 
entidades bene�centes da cidade: Apae, Comunidade 
Terapêutica São Francisco de Assis, Lar Vicentino e Abrigo 
Casa da Restauração. 

Com cunho social, este projeto começou em 2004, já pas-
sou por 81 municípios do Estado e, aproximadamente, 
43.500 pessoas assistiram à peça. Foram cerca de 80 tone-
ladas de alimentos já arrecadados e doados para 220 insti-
tuições de cunho �lantrópico.

Uma comédiaUma comédia para divertir e ajudar



O Grupo Tavares tem mais 
de 30 anos de experiência, sempre 

trabalhando com honestidade, 
e�ciência e alto padrão

de qualidade.

Direção: Fátima e Taíse Tavares

HABILITE-SE CONOSCO

(37) 3261.8928

Auto Escola Tavares

Sua habilitação mais rápida.
Parcelamento em  6 ou até 10 vezes

no cartão, cheque ou boleto bancário.
Ou, ainda, pague com seu 13º salário.

Formando
condutores
responsáveis

Formando
condutores
responsáveis

em Lagoa da Prata

Av. Brasil, 1330 - Santa E�gênia - Lagoa da Prata, MG
Cels.: (37) 8855.1502 e 9952.5291

Em Japaraíba: (37) 3354.1371
ctclopeslp@hotmail.com

�Cobrimos qualquer oferta da concorrência�
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Microcrédito

Curta o Sicoob Lagoacred Gerais no Facebook
www.facebook.com/lagoacred Não Jogue este impresso em vias públicas.

No alto, fachada da 
Mecearia Dois Irmãos; 

no centro, 
o proprietário Antônio 

Carlos de Moura com 
seu sobrinho e 

funcionário, Eduardo 
Ricardo Miranda;  

ao lado, detalhe de 
gôndola, muito bem 

organizada, de 
material de limpeza

á dizia um famoso personagem do escritor Jorge Amado em um dos seus livros, que depois virou �lme e minissérie: �um Jlugar para cada coisa e cada coisa em seu lugar�. Pois é assim a Mercearia Dois Irmãos, logo ali no número 353 da Av. Bela 
Vista, em Lagoa da Prata. No estabelecimento, montado há 16 anos, tudo é muito bem organizado, sortido e cuidado de 

perto pelo proprietário Antônio Carlos de Moura. Nada de faltar mercadoria ou bagunça nas prateleiras. Tudo também é vigia-
do, 24 horas por dia, por um e�ciente sistema de segurança particular. Depois de dois assaltos à mão armada não se pode �mar-
car bobeira�. E o dono só sai do estabelecimento pra resolver coisas que apenas ele pode decidir.

A mercearia é um pequeno supermercado, onde tem um pouco de tudo, funciona com autoatendimento e paga-se na saída do 
caixa. Ali trabalham sete pessoas de uma mesma família: o proprietário, sua esposa, �lha, cunhada, dois sobrinhos e uma prima. 
Ao lado, funciona uma distribuidora de gás, também de propriedade do Antônio Carlos. E, na frente, está erguendo um ponto 
comercial com três lojas para alugar. Sinal da merecida prosperidade por tantos anos de trabalho duro.

Antônio Carlos é um dos mais antigos associados da Lagoacred e fez do seu negócio um dos primeiros correspondentes bancári-
os da cooperativa de crédito, já há 14 anos. Em 25 dias no mês o movimento no caixa da mercearia é intenso: pagam-se contas, 
retiram-se dinheiro, depositam-se valores, num entra-e-sai de gente sem �m, o dia inteirinho. Segundo ele, é o que mais contribui 
para o sucesso do seu negócio. Antônio Carlos já fez também dois empréstimos via linha de crédito do Microcrédito Lagoacred 
para incrementar seus empreendimentos. Resolvemos, então, conversar com ele. Con�ra:

Para que utilizou o Microcrédito da Lagoacred?
Fiz um primeiro empréstimo, há cerca de dois anos, para renovar a 
estrutura da mercearia, como, por exemplo, a troca das gôndolas, 
compra de equipamentos e mercadorias. O segundo empréstimo 
eu �z recentemente e o objetivo foi investir no estoque e comprar 
novos equipamentos.

Por que a Lagoacred?
Sempre acreditei na Coopetativa de Crédito Lagoacred. Sou 
associado desde a sua fundação e o suporte que ela dá aos 
cooperados é enorme. No caso do Microcrédito, a adesão é muito 
simples, o pagamento é facilitado com suaves prestações, as taxas 
de juros são as menores do mercado e não tem burocracias: tudo é 
muito fácil.

E o atendimento?
O atendimento prestado por todos da cooperativa é ótimo! De zero 
a dez, dou nota 11 para o pessoal neste quesito.

Pretende fazer outros empréstimos na Lagoacred?
Certamente que sim! Pretendo terminar de pagar este que �z 
recentemente, graças a Deus, e partir para outro investimento. 
Depois que comecei a fazer uso desta linha de crédito é que tive a 
noção de como isto é importante para o incremento dos meus 
negócios.ndo

Sobre esta sua relação de tantos anos com a Lagoacred, o que 
gostaria de destacar?
A cooperativa me deu algo muito importante, ao longo desse 
tempo todo, que é �tranquilidade�. Consegui me estabelecer 
pro�ssionalmente, educar meus �lhos, me �rmar �nanceiramente, 
buscar novas formas de investimento e, se hoje posso dormir 
tranquilo, é porque tive o suporte necessário para realizar meus 
sonhos de empreendedor. A Lagoacred nunca me deixou na mão!!!

o suporte necessário para sucesso do seu negócio
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