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nas escolas 
da região
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A sua 
cooperativa 
não para de 
crescer

Con�ra, nesta edição, 
as principais demonstrações 
�nanceiras do ano, 
o balanço patrimonial, 
o desenvolvimento de 
produtos, serviços e novos 
projetos da sua cooperativa.

Con�ra, nesta edição, 
as principais demonstrações 
�nanceiras do ano, 
o balanço patrimonial, 
o desenvolvimento de 
produtos, serviços e novos 
projetos da sua cooperativa.

A carteira de depósito e 
a carteira de operações 
de crédito da Lagoacred 
mantêm, com solidez, 
ótimos crescimentos 
durante o ano.

Leia matéria na pág. 05

Sicoobnet: 
a tecnologia 
facilitando a 

sua vida 
Pág. 09

CARTEIRA

Depósitos

Operações de créditos

DEZEMBRO/2012

R$ 25.982.037,60

R$ 27.391.267,67

SETEMBRO/2013

R$ 38.049.001,58

R$ 37.019.432,27

CRESCIMENTO

46%

35%

O crescimento da carteira de depósitos, até setembro, chega a 46% em relação a 2012
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Tenho assistido ao Brasil perder a vez de se tornar 
uma economia forte perante o mundo. É uma 
lástima, porque os brasileiros são empreendedo-

res, movimentam o mercado e pagam muitos impostos. 
Mas onde está o ponto em que faz o país patinar e não 
crescer conforme deveria? Este ponto se resume em 
grande parte pela ine�ciência do estado, onde o re�exo 
negativo se dá pela falta de investimento em infraestru-
tura nas rodovias, ferrovias, aeroportos e portos; na falta 
de incentivo �scal ao empreendedorismo nacional e na 
ausência de uma reforma tributária. Precisa-se reduzir o 
�custo Brasil� para o país produzir mais e melhor, e con-
sequentemente, se tornar a 3ª economia mundial, posi-
ção merecida e que há muito tempo deveria estar ocu-
pando.

Se já não bastasse o farol baixo da 
economia, em contramão à lógica, 
temos que conviver ainda com o 
aumento da in�ação, em que, para 
ser combatida ou controlada, o 
Comitê de Política Monetária insiste 
em aumentar a taxa básica de juros, 
argumentando ser este o remédio 
para controlar o aumento dos pre-
ços. Incrível como fazem o dever de 
casa errado! O aumento da taxa de 
juros faz com que a economia �que ainda mais travada, 
pois a produção diminui. E com menos produção have-
rá menos oferta em relação à demanda, e quando isso 
ocorre, a in�ação aparece, pois é natural que os preços 
sobem quando há muita gente querendo algo que está 
faltando ou que tem pouco no mercado. Então, ao invés 
de aumentar os juros, precisava haver investimentos e 
incentivo à produção. Quando há mais produção, há 
mais oferta de produtos e serviços, puxando os preços 
para baixo e pondo a in�ação no seu devido lugar. E 
tudo isso vem recheado com mais empregos, mais 

investimentos e mais recolhimen-
to de impostos, possibilitando 
crescimento e desenvolvimento 
às pessoas e à nação. 

Como a economia dita tudo - e 
que acima dela somente Deus - 
temos que compreendê-la, assi-
milar seu rumo e traçar as estraté-
gias para posicionarmos no mer-
cado e assim obter desempenhos 
desejáveis e sustentáveis. É com 
esse conceito que dirigimos a Lagoacred. Temos observado e 
acompanhado atentamente o �uir da economia, sempre com 
o objetivo de escolher e fazer o melhor para o associado, bus-
cando atender suas demandas e facilitar o desenvolvimento 

de suas atividades. Nossas ações têm 
visado remunerar melhor os nossos 
aplicadores de recursos, isentar o associ-
ado de taxas de serviços e tarifas bancári-
as conforme sua reciprocidade e ainda 
praticar uma política de taxas de juros 
reduzidas. Não queremos buscar o lucro 
a qualquer custo, pelo contrário, quere-
mos que o resultado seja simplesmente 
uma consequência do pós-atendimento 
com qualidade. Essa é a missão da co-

operativa e é isso que nos move adiante e nos faz trabalhar 
cada vez mais. Outrora, sabemos que nunca é fácil manter um 
crescimento constante e acima da média de mercado quando 
a economia do país �ca freada. Mas ainda sim, temos feito um 
ótimo trabalho e reduzido o impacto da retração econômica 
na vida dos nossos associados, contribuindo efetivamente 
para o seu crescimento. 

Um abraço,
Nilson Antonio Bessas
Presidente do Conselho de Administração e Diretor Comercial/Financeiro

Conselho Fiscal:
José Roberto Pereira da Silva
Lélis dos Santos
Selzer Francisco Silva

Gerência Geral:
Otaviano Guarino Rezende Bernardes

Gerência Agência Lagoa da Prata:
Gerente Comercial Pessoa Jurídica: 

Márcio Pereira
Gerente Comercial Pessoa Física: 

Luana Silva Caetano
Gerente Administrativo: 

José Otaviano Moura Júnior
Gerente Operacional: 

Talita Vaz da Silva
Agência Santo Antônio do Monte:
Gerente de Agência: 

Kelen Cristina de Miranda
Gerente Comercial: 

Paula Roberta de Fátima B. Castro
Contabilidade: 

Helenno Vidal Oliveira
Controladoria: 

José Henrique de Castro
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 luz foi desligada e você nem percebeu que Atinha esquecido de pagar a conta... A�nal são 
tantos compromissos que não sobra tempo 

para lembrar de quase nada. No mês seguinte foi a vez 
da água e, no posterior, do telefone. Quanta chatea-
ção... sem contar as multas e transtornos até que seja 
restabelecida a normalidade. Mas existe uma solução 
bem prática à sua disposição: cadastre todas as suas 

quanta comodidade!

mais tranquilidade para você

Muitas vezes a simpli�cação e a praticidade 
fazem enormes diferenças na condu-
ção de nossas vidas e de nos-

sos negócios. Um exemplo é o cha-
mado �domicílio bancário�, que 
nada mais é do que a instituição 
�nanceira escolhida para acolher as 
transações efetuadas com os diferentes tipos de cartão 
de crédito e débito pela sua empresa.  Ao contrário do 
que muita gente pensa, não é necessário ter conta em 
outro banco apenas para recebimento das transações 
dos cartões. A Lagoacred trabalha com a sua própria 
bandeira (Lagoacred Card/Samonte Card), Cielo e Rede-
card.

Credencie seu estabelecimento na Lagoacred e receba 
tudo em uma única conta corrente, criada especial-
mente para sua empresa, e que passará a ser o seu domi-
cílio bancário. Muito mais facilidade no controle de suas 
vendas, além de ser mais vantajoso poder contar com o 
bom atendimento que só a Lagoacred proporciona. 

Coisas assim não tem preço! Trabalhar com uma institu-
ição �nanceira respeitada em toda a região e líder de 

Con�ra mais algumas vantagens:

Débito automático: 

contas no sistema de débito automático da Lagoacred e 
nunca mais se preocupe com o vencimento ou com a 
tarefa de pagá-las. É muita comodidade! O pagamento é 
realizado, automaticamente, na data do vencimento, com 
e�ciência e segurança. E o que é melhor: você não é tarifa-
do pelo serviço, basta ter saldo su�ciente em sua conta 
corrente no dia do débito da conta. Você também pode  
cadastrar outras contas, como títulos de empresas conve-
niadas, faturas de cartões de crédito, etc. Usufrua deste 
verdadeiro benefício que está à sua disposição. Procure a 
sua agência da Lagoacred sem demora e comece a viver 
uma vida com mais comodidade. Você merece!

Domicílio bancário Lagoacred:

vendas em Lagoa da Prata é um diferencial que conta 
pontos a favor do seu empreendimento. 

 facilidade de recebimento; 
 mais opções de pagamento e  

comodidade para seus clientes;
 segurança e simplicidade nas vendas; 
 garantia total de recebimento; 
 parcelamento nos cartões de crédito; 
 antecipação das vendas futuras com  

as melhores taxas do mercado;
 ganho de tempo. 

 �cobrança de títulos� (boleto bancário) é um serviço que a ALagoacred disponibiliza aos seus associados para vender seus 
produtos e receber por serviços prestados. Os boletos bancá-

rios podem ser pagos em qualquer instituição �nanceira até o dia do 
seu vencimento. A Lagoacred disponibiliza um software seguro e 
gratuito, para cadastro, emissão, administração e controle das contas 
a receber. Procure a Lagoacred e contrate logo este serviço.

Cobrança 
de títulos: 
não perca mais tempo
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Cooperativa de Crédito de Livre Admissão de Lagoa da Prata e Região Ltda  
SICOOB LAGOACRED GERAIS  - CNPJ: 01.739.375/0001-30

Presidente Conselho Administração
José Tavares de Rezende

Diretor Administra�vo

Nilson Antônio Bessas

Diretor Financeiro e Comercial

Helenno Vidal Oliveira

CRC 076.944-0/8  MG
Contador

Diretor Geral

Júlio César Vaz

Balanço Patrimonial
Setembro/2013
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O Relatório de Auditoria sobre as Demonstrações Contábeis do Sicoob Lagoacred Gerais foi 
publicado no Jornal da Cidade, Edição nº 10, do dia 30/08/2013. Con�ra o parecer favorável da 

auditoria ao desempenho das operações e �uxos de caixa da sua cooperativa de crédito.

O Ativo total são 
os direitos da 

cooperativa, saldo 
em caixa e bancos, 

direitos a receber 
de clientes, ativo 
permanente, etc. 

É onde a 
cooperativa aplica 

os recursos 
captados.

Demonstração �nanceira - Sicoob Lagoacred Gerais - janeiro a setembro/2013

Ativo total

ATIVO PASSIVO

Circulante 57.619.329,79 Circulante 47.989.734,09

Disponibilidades 503.693,61 Depósitos 38.049.001,58

Relações Interfinanceiras 14.304.070,22     À Vista 10.758.646,62

Operações de Crédito 36.044.039,97     A Prazo 27.290.354,96

    Setor Privado 37.019.432,27     Outros Depósitos 0,00

    (-) Provisão CLD -975.392,30 Relações Interdependências 21.535,52

Outros Créditos 6.676.415,78     Recursos em Trânsito de Terceiros 21.535,52

    Rendas a Receber 138.408,83 Obrigações Emprés�mos e Repasses 5.112.285,53

   Diversos 6.538.006,95     Emprés�mos na Central 5.112.285,53

Outros Valores e Bens 91.110,21 Outras Obrigações 4.806.911,46

    Outros Valores e Bens 6.064,12     Cobrança e Arrecadação de Tributos 29.790,00

    Despesas Antecipadas 85.046,09     Sociais e Estatutárias 242.362,74

Permanente 1.568.839,66     Fiscais e Previdenciárias 145.312,82

    Inves�mentos 761.796,58     Diversos 4.389.445,90

    Imobilizado de Uso 747.957,31 Patrimônio Líquido 10.680.791,78

    Diferido 14.575,89     Capital Social 7.636.929,41

    Intangível 44.509,88     Reservas 2.161.981,11

    Sobras/Perdas Acumuladas 881.881,26

Contas de Resultado 517.643,58

    Receita 3.737.621,96

    Despesa -3.219.978,38

TOTAL DO ATIVO 59.188.169,45 TOTAL DO PASSIVO 59.188.169,45

10.000.000,00

20.000.000,00

30.000.000,00

40.000.000,00

50.000.000,00

60.000.000,00

70.000.000,00

janeiro fevereiro março abril maio junho julho agosto setembro
45.173.792, 45.372.915, 46.733.948, 47.416.248, 49.468.323, 51.827.580, 52.806.368, 55.559.053, 59.188.169,Ativo Total
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da Lagoacred mantêm crescimento 
e ótimos desempenhos

O bom atendimento, as 
taxas de juros reduzidas e a 

remuneração acima de 
100% do CDI têm atraído, 

diariamente, grandes 
negócios para a 

cooperativa, mantendo os 
índices de crescimento dos 

últimos anos. 

mbora neste ano a economia nacional e o Emercado não estejam no mesmo ritmo de 
2012, a estratégia de crescimento da Lagoa-

cred vem dando certo, pois as Carteiras de Depósi-
tos e Operações de Créditos cresceram, até 
setembro, respectivamente, em 46% e 35%. São 
índices bem acima dos apurados pelo segmento 
�nanceiro, o que vem demonstrar a credibilidade 
da instituição perante aos seus associados.

Quando a demanda por algum produto e serviço 
diminui, o mercado �ca mais acirrado, exigindo das 
empresas um melhor atendimento e preço compe-
titivo. É com este entendimento que a Lagoacred 
manteve-se atraente aos investidores, sejam eles 
depositantes de recursos ou tomadores de crédi-
tos. Diferentemente dos bancos tradicionais, a sua 
cooperativa de crédito tem uma equipe mais ampla 
de colaboradores para, no dia a dia, oferecer um 
atendimento nas agências ou nas empresas mais 
quali�cado e atencioso, com respeito às necessida-
des dos associados. 

Ainda que a Lagoacred disponha dessa estrutura 
humana para atender seus associados, vale ressal-
tar que a cooperativa detém das mesmas ferramen-
tas tecnológicas dos principais bancos do país, 

como: internet banking via computadores ou celu-
lares e terminais de caixas eletrônicos (veja sobre 
este assunto na página 09). Com isso é evidente que 
seu resultado não seja tão grande quanto ao da rede 
bancária, onde se busca o lucro em primeiro lugar. 
Para as cooperativas o atendimento das necessida-
des dos associados vem antes do resultado, ou seja, 
a Lagoacred faz questão de ter pessoas atendendo 
pessoas, estabelecendo uma relação, tipicamente 
cooperativista, que a tecnologia nunca vai sobrepor.

Desse modo, além do investimento em recursos 
humanos, visando o bom atendimento, a Lagoacred 
está também atenta ao gerenciamento do spread 
bancário e volume de negócios realizados, de forma 
a remunerar melhor quem aplica e cobrar menos de 
quem toma crédito, buscando, assim, alcançar um 
resultado satisfatório para todos os associados.

Vale mencionar ainda sobre a gestão dos controles 
internos que, a cada dia, �ca melhor e mais e�ciente, 
tornando a cooperativa mais segura e sadia, consti-
tuindo alicerce para o crescimento e solidez dos 
ativos. Contudo, diante de uma economia exausta, a 
Lagoacred tem se saído muito bem porque sabe 
trabalhar o conjunto: pessoas, controles, finanças e 
o resultado no tamanho certo. 

Carteiras de
Depósitos e Operações de Crédito

05

Carteira de depósitos: depósito à vista (saldo em conta corrente) e depósito a prazo (captações de 
RDC e Poupacred).

Operações de créditos: capital de giro, �nanciamento de bens, crédito pessoal, microcrédito 
orientado e produtivo, conta garantida, cheque especial e antecipação de 
recebíveis (cheque pré-datado e vendas com cartões de crédito).
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Lagoacred Card e Samonte Card
um crescimento vertiginoso e 

uem viveu em Lagoa da Prata Qe região há mais de dez anos 
conheceu como eram ama-

doras as relações comerciais e sabe 
muito bem como as coisas melhora-
ram. Os proprietários das lojas anota-
vam os débitos e os produtos vendi-
dos em cadernetinhas ou faziam uso 
das temíveis notas promissórias. 
Muitas vezes nem conheciam os 
devedores e arriscavam-se mesmo 
assim. Várias empresas lançavam 
mão de carnês e obrigavam clientes a 
passar por uma maratona cansativa, 
que ia desde a desconfortável con-
sulta às instituições de proteção ao 
crédito, preenchimento de formulári-
os intermináveis, até as exigências de 
avalistas, referências, e, mesmo 
assim, recebiam calotes dos mais 
variados tipos, inadimplências e 
prejuízos que, invariavelmente, leva-
vam ao fechamento dos negócios. 
Ou seja, a relação era de descon�an-
ça tanto para quem vendia quanto 
para quem comprava.

O grande mérito do Sicoob Lagoa-
cred Gerais foi entender que as tran-
sações eletrônicas e o uso de cartões 
de crédito eram uma tendência mun-
dial, que a sociedade local precisava 
de algo mais e�caz nas suas relações 
comerciais e lançar, em 2006, o car-
tão de compras Lagoacred Card e, em 
2010, o Samonte Card. Foi um suces-
so absoluto, pois pro�ssionalizou as 
relações de compra e venda a crédito. 
Em menos de um ano 3.000 pessoas 
já haviam se associado e mais de 200 
estabelecimentos foram credencia-
dos. Em agosto/2013, foram contabi-
lizados, na região, 17.404 associados, 
1.082 pontos comerciais credencia-
dos e R$ 96.072.663,63 em vendas.

Os cartões Lagoacred Card e Samon-
te Card são os mais usados na região, 
acabando com burocracias inúteis e 
perdas de tempo, sem contar a segu-
rança que oferecem, pois dispensam 
a manipulação do dinheiro vivo. Eles 
tornaram-se os preferidos das pesso-

as pelas inúmeras vantagens que ofe-
recem (veja relações no box desta 
página). �A cada dia o Lagoacred Card e 
o Samonte Card tornam-se mais e�cien-
tes e dinâmicos para atender melhor o 
associado e o lojista. E é isto que eles se 
propõem: criar meios pra tudo �car fácil 
na vida dos cooperados. E o que é 
melhor: eles ainda têm muito espaço 
para crescer�, é o que con�rma o 
Presidente do Conselho de Adminis-

tração e Diretor Comercial/Financeiro 
do Sicoob Lagoacred Gerais, Nilson 
Antonio Bessas.

Além das vantagens enumeradas o 
Lagoacred Card e o Samonte Card ofere-
cem vários outros benefícios. Fale com 
um consultor de vendas ou um gerente 
da sua cooperativa de crédito e saiba 
mais sobre os melhores cartões de cré-
dito locais do Brasil. 

ainda vão crescer mais

Algumas vantagens para os associados 
do Lagoacred Card e Samonte Card

1- inadimplência reduzida à zero;
2- recebimento das transações comerci-

ais, impreterivelmente, em dia;
3- agilidade no momento da venda, pois 

não é necessário fazer cadastros e 
consultas aos órgãos de proteção ao 
crédito;

4- segurança total, pois os valores caem 
diretamente na conta do estabeleci-
mento credenciado, não havendo 
movimentação de dinheiro no caixa;

5- antecipação do recebimento das 
vendas com facilidade e com o menor 
juro do mercado;

6- facilidade nas conciliações das tran-
sações;

7- participação no resultado anual do 
cartão;

8- o estabelecimento comercial torna-
se um dos donos do cartão, que é um 
produto da cooperativa;

9- os recursos movimentados e gerados 
�cam na região, originando renda, 
emprego e desenvolvimento para a 
comunidade.

Para o estabelecimento
credenciado:

Para o consumidor:

1- não são cobradas anuida-
des e nem mensalidades;

2- 0,5% do valor das compras 
voltam para o associado 
mensalmente;

3- não tem tarifa de emissão 
da fatura;

4- maior rede de estabeleci-
mentos credenciados da 
região;

5- melhores condições de 
pagamento no comércio;

6- participação no resultado 
anual do cartão;

7- menor juro sobre o saldo 
rotativo do mercado;

8- o associado torna-se um 
dos donos do cartão, que é 
o produto de uma coopera-
tiva;

9- os recursos movimentados 
e gerados �cam na região, 
originando renda, empre-
gos e desenvolvimento 
para a comunidade.
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O Poupacred está 
ainda mais atraente

Desde criança aprendemos a poupar com a 
clássica  estória �A  cigarra e a formiga�, de Eso-
po, depois recontada e eternizada por La 

Fontaine. Acumular provisões para o inverno 
que se aproxima sempre foi sinônimo de 
sabedoria. As cadernetas de poupança de 
hoje parecem que saíram de um livro de 
estórias para, de�nitivamente, fazerem 
parte da nossa vida real, isto até o 
surgimento do Poupa-
cred, que revolucionou 
a maneira de poupar 
dinheiro. 

O Poupacred é 
simples, sem buro-
cracia e o depósito 
inicial necessário é 
de apenas R$ 250,00. O 
rendimento é diário e maior 
que o da poupança tradicio-
nal. Para se ter uma ideia, a 
média dos últimos rendimentos 
do Poupacred foi de 0,59% ao mês. 
Com a alta de juros de�nida no �nal do mês de agosto 
pelo Comitê de Política Monetária (Copom), voltou a 
regra de remuneração de 0,50% ao mês para a poupan-
ça tradicional, que estava em torno de 0,44%. É uma 
diferença, em média, de 25% a favor do Poupacred. 

Con�ra na ilustração abaixo o comparativo dos rendi-
mentos de uma aplicação, pelo período de um ano, na  
caderneta de poupança tradicional e no Poupacred.

Comparativo de Rendimentos
Período da aplicação: um ano

Celular desligado,

segurança reforçada

M
uita gente ainda não sabe, mas den-

tro das Agências Bancárias e nos 

autoatendimentos (caixas eletrôni-

cos) devem-se evitar o uso e conversas no celu-

lar ou envio de mensagens digitadas. Caso o 

aparelho toque, não atenda. Ao entrar numa 

agência, o melhor mesmo é desligar o aparelho, 

já que a sua utilização nas instituições �nancei-

ras é proibida, conforme Lei Estadual nº 19.432 

de 11/01/2011. A proibição é para dar mais 

segurança nas transações �nanceiras realiza-

das diariamente, evitando comunicações que 

facilitem assaltos e roubos: as famosas �saidi-

nhas de banco�. Evite, portanto, constrangi-

mentos desnecessários.

Além desta grande vantagem, os resgates do 
valor investido e dos ganhos podem ser 

feitos a partir de 30 dias da aplicação, em 
qualquer data, sem que se perca a ren-

tabilidade do período. 
Além disso, o Poupacred 
oferece outro importan-
te diferencial que é o 

fator �segurança�. A Lago-
acred, que é a cooperativa 
de crédito responsável 
por esta aplicação na 
região, participa do �Fun-
do Garantidor do Sicoob�. 

Este fundo é uma garantia 
extra na hora de resgatar o 

que foi aplicado, mais os ren-
dimentos, oferecendo mais 

segurança para seu dinheiro. 

Ah... e quanto a estória da cigarra e da 
formiga? A mais recente versão tem um �nal bem mais 
feliz que a de Esopo, pois, além de poderem sustentar e 
aquecer todo o formigueiro, as formigas ainda pude-
ram acolher a cigarra no rigor do inverno com os rendi-
mentos, bem mais polpudos e seguros, do Poupacred.

Mais tempo

dedicado a você

Buscando soluções para melhorar cada 

vez mais o atendimento e a eliminação 

das �las, a agência da Lagoacred de 

Lagoa da Prata aumentou o seu horário de 

atendimento ao público. Agora ela �ca aberta 

de 09:00 às 15:30h (uma hora e meia a mais 

do que as demais instituições �nanceiras de 

Lagoa da Prata). Em Santo Antônio do Monte o 

horário de atendimento é de 10:00 às 15:00h. 

Os caixas eletrônicos �cam à disposição dos 

cooperados, de 06:00 às 21:00h. Como pode 

ver, a sua cooperativa está mais aberta às suas 

necessidades!
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ona Maria chegou bem cedo à agência, pois Dsabia que era dia de muito movimento ban-
cário. Ficou na �la dos caixas eletrônicos e, 

ao chegar sua vez, descobriu que havia esquecido o 
cartão em casa. Foi imediatamente pegar a senha 
para aguardar atendimento em outra �la: a dos 
caixas. Ela precisava fazer uma transferência de valo-
res de sua conta para a do �lho caçula que estuda na 
capital, aplicar uma parte do seu dinheiro no Poupa-
cred e também pegar o extrato mensal para veri�car 
e controlar melhor os seus gastos. Só que no item 
�gastos� ela falhou: gastou uma hora e meia do seu 
dia para resolver essas coisas. Ela não sabia que 
podia fazer tudo isso e muito mais sem sair de casa. 

Criado justamente para facilitar a sua vida, em qual-
quer lugar do mundo que você esteja, em qualquer 
hora do dia e da noite e com toda a comodidade, o 
Sicoobnet é um serviço via internet oferecido para o 
associado da Lagoacred que possui conta corrente. 
Os produtos e serviços disponíveis na sua cooperati-
va podem ser acessados pelo sistema de autoatendi-
mento, via computador pessoal ou aparelho celular. 

Sicoobnet:

evolução tecnológica

Este serviço também é conhecido como �Internet Ban-
king� e é utilizado diariamente por mais de 400 mil coo-
perados do Sicoob (Sistema de Cooperativas de Crédito 
do Brasil) para realizar operações �nanceiras.

Com visual moderno, o Sicoobnet oferece ao associado 
facilidade para realizar suas transações com poucos 
cliques, de forma rápida e segura. O cooperado também 
pode cadastrar o seu computador para que possam ser 
efetuadas as transações unicamente através deste equi-
pamento registrado. É uma exclusividade que aumenta 
extremamente a segurança do sistema.

A utilização deste serviço é acessível a qualquer pessoa, 
pois o programa é simples, autoexplicativo e a ferramen-
ta �ajuda� do software também é bastante útil para desfa-
zer dúvidas do sistema, que também conta com suporte 
técnico pelo telefone: 0800 642 0000. Anote o endereço 
eletrônico: www.sicoobnet.com.br.

Os serviços disponíveis são: saldos, extratos, pagamen-
tos, transferências, empréstimos, investimentos, cartões, 
previdência e muito mais. Aproveite as facilidades que a  
sua cooperativa de crédito oferece. E viva a tecnologia!

para sua vida

Porta giratória para

detecção de metais

As portas giratórias foram instaladas nas agên-

cias bancárias com o objetivo de aumentar a 

segurança dos clientes. Elas detectam e tra-

vam, automaticamente, quando há sinais da presen-

ça de metais em poder das pessoas, especialmente 

armas brancas e de fogo. Veja algumas dicas e reco-

mendações muito importantes ao se dirigir a uma 

agência bancária: evite levar objetos de metal; antes 

de entrar, coloque no �porta-objetos�, instalado ao 

lado da porta giratória, todos os itens metálicos em 

seu poder; caso a porta giratória trave com você, 

mantenha-se calmo, pois o pro�ssional de segurança 

irá atendê-lo; pessoas que tenham em seu corpo 

pinos, parafusos, válvulas, marca-passos etc., devem 

trazer documentos que comprovem o seu uso.

Adeus à odiosa �la

Ninguém gosta de �enfrentar uma �la�, não 

é verdade? A Lagoacred se empenha 

bastante em minimizar cada vez mais 

este constrangimento aos seus associados crian-

do mecanismos para acabar com o tempo de 

espera. Você pode ajudar muito nesta tarefa 

fazendo uso dos recursos e serviços disponíveis, 

como a utilização costumeira dos caixas eletrôni-

cos (ATM'S), �Internet Banking�, correspondentes 

bancários, o cadastramento de suas contas e 

boletos no sistema de débito automático e a orga-

nização das tarefas que pretende efetuar na agên-

cia para evitar perda de tempo, dentre muitas 

outras iniciativas. Participe e nós conseguiremos, 

juntos, dar adeus  à tão odiosa �la.
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 homem é um ser cooperativo por natureza! OIsto pode ser comprovado por pesquisas e 
estudos dos nossos antepassados. Os 

homens das cavernas já praticavam a cooperação 
entre si e este costume foi amadurecido e transfor-
mado, ao longo dos séculos, no que denominamos 
hoje de cooperativismo. Foi ele que uniu o desenvol-
vimento econômico e o bem-estar social incentivan-
do a colaboração e a associação das pessoas. E foi 

�Jovem Cooperativista�
Projeto 

pela importância deste tema que o Sicoob Lagoacred 
Gerais está iniciando, ainda este ano, um projeto nas 
escolas públicas e privadas da região denominado 
�Jovem Cooperativista�. 

Não foi difícil constatar que as nossas crianças e adoles-
centes não recebiam informações sobre este importante 
assunto e que tem se �rmado e feito parte da vida da 
nossa sociedade, cada dia mais cooperada. A partir daí a 
ideia do projeto tomou corpo e fôlego. A intenção é con-
tribuir com informações que venham despertar o inte-
resse dos nossos jovens, de seis a 17 anos, e o amadureci-
mento de suas convicções sobre o assunto, ou seja, fazer 
com que eles conheçam este modo de viver melhor, se 
agrupando e se tornando mais fortes.

Este projeto, que foi concebido e será executado pela 
diretoria, assistência da diretoria e gerência do Sicoob 

Lagoacred Gerais, tem a intenção de apresentar duas 
vezes por ano, durante três anos, módulos diferentes 
sobre temas importantes, históricos e atuais da promo-
ção do cooperativismo. Serão seis módulos no total, 
acompanhados de cartilhas especí�cas, ilustradas e 
produzidas pela Lagoacred, e distribuídas para todos os 
participantes nas escolas.

�É uma aula que envolve todos os alunos na busca, cada vez 
mais, pelo cooperativismo nas suas vidas. Voltado para a 
satisfação das necessidades dos seres humanos, este é um 
sistema fundamentado na reunião das pessoas e não no 
capital; busca a prosperidade conjunta e não a individual. É 
com este objetivo que o Sicoob Lagoacred Gerais foca seus 
esforços e traça sua metas�, completa Alessandra Xavier do 
Nascimento, assistente da diretoria e assuntos estratégi-
cos do Sicoob Lagoacred Gerais.

Copa Lagoacred Card de Futsal 2013
Esporte, entretenimento e filantropia

 Quinta edição da Copa Lagoacred de Futsal reuniu Aas melhores equipes da região e todas vieram 
dispostas a lutar bravamente pelo título. O torneio 

está sendo realizado no Ginásio Leopoldo Bessone (praça 
de esportes), em Lagoa da Prata, todas as terças e sextas-
feiras a partir das 19:45h. E a grande �nal está marcada para 
o dia 08 de novembro. A sua participação é esperada e é 
muito importante!

O torneio compreende três chaves, com quatro equipes 
cada, divididas pela organizadora do evento, a Associação 
de Incentivo Esportivo e Formação de Atleta (Aiefa), co�ra:

Chave A: Santo Antônio do Monte, American Pell /  Volmer 
Auto Peças, Luz e Souza Paiol / Pitangui; 

Chave B: Farmel, Bio Sev, Sonho de Craque / Trevinho e Revis-
ta Tiploc / Bom Despacho; 

Chave C: Transportadora Pontual, Sicoob Lagoacred Gerais, 
Cruzeiro de Arcos e Topo KV Campos Altos. 

A exemplo das edições anteriores, a renda do torneio será, 
integralmente, revertida para entidades �lantrópicas da 
região. Já foram distribuídas cerca de 15 toneladas de alimen-
tos não perecíveis, arrecadadas nas copas anteriores. E o mais 
importante: atitudes que incentivam crianças e adolescentes 
à proximidade com a prática de esportes, à busca da saúde e, 
com isto, se afastam da criminalidade e do uso de drogas são 
as mais louváveis. Neste campo também é comum a integra-
ção, o respeito e a cooperação: �a nossa torcida é pelo bem�.



A Drogaria Júnior presta serviços far-
macêuticos com pro�ssionais especiali-
zados e em tempo integral. Oferece 
grande variedade em produtos, entrega 
em domicílio e é reconhecida por prestar 
o melhor atendimento da cidade.
É na Drogaria Júnior que você ganha os 
melhores descontos em medicamentos, 
pois ela mantém convênios com labora-
tórios como P�zer, Novartis, Aché, 
dentre outros. Ela também disponibiliza 
para você o benefício �Farmácia Popu-
lar�, que é o programa de distribuição 
gratuita de medicamentos de uso contí-
nuo oferecido pelo Ministério da Saúde.

Av. Brasil, 742 - Santa Eugênia - Tel.: 3261.1990 - Lagoa da Prata

Há 18 anos inovando 
no cuidado com a sua
saúde e daqueles que

você ama!

Para atender ao maior número de pes-
soas, a Drogaria Júnior possui o Cartão 
Fidelidade Rede Entrefarma, que pode 
ser adquirido na própria drogaria, sem 
custo de adesão ou mensalidade e que 
garante descontos expressivos nas suas 
compras.



CO
N

V
ER

SA
CO

O
PE

R
A

D
A

12

É hora de crescer e ampliar seus negócios
Microcrédito

ocê já pensou em aumentar o Vseu negócio? Ampliar suas 
instalações e comprar equipa-

mentos mais modernos? Deseja 
ganhar mercado e obter mais lucros? 
Precisa de apoio �nanceiro para isto? 
Certamente sua resposta será sim! 
Então saiba que a Lagoacred está 
oferecendo subsídios para os micro-
empreendedores de nossa região. 
Podem ser pessoas físicas e jurídicas, 
empreendedores formais e informais 
(industriais, comerciantes, pro�ssio-
nais liberais, autônomos e prestado-
res de serviços) que desejam, por 
exemplo, �nanciar imóveis ou veícu-
los, adquirir móveis e utensílios, fazer 
reformas e comprar mercadorias. 

A Lagoacred entra com toda a sua 
experiência em estímulos, subsídios e 
assessoria �nanceira e dispõe das 
melhores condições do mercado, 
como até 90 dias de carência para 
pagar a primeira parcela, a menor taxa 
de juros, a melhor assessoria �nancei-
ra da região e você ainda participa dos 
resultados (lucro) da cooperativa.

Aline Bernardes de Oliveira, proprie-
tária do Centro de Estética Felicitá, em 
Lagoa da Prata, foi uma das diversas 
pessoas que já �zeram uso das linhas 
de microcrédito do Sicoob Lagoacred 
Gerais. Conversamos com Aline sobre 
esta experiência, con�ra:

Qual é o seu empreendimento?

Centro de Estética e spa, onde traba-
lhamos toda a área corporal, facial e 
cabelo.

Quanto tempo de atuação?

Em Lagoa da Prata, estamos há sete 
anos e meio. 

O que a levou a fazer empréstimo?

Fiz este empréstimo para a melhoria 
da minha clínica e gastei com apare-

lhos, construções e reformas. Escolhi a 
Lagoacred porque ela tem as menores 
taxas de juros. Isto me favoreceu na 
hora de girar o capital e melhorar o 
espaço para o cliente ser atendido com 
qualidade.

Como �cou sabendo das linhas de 
microcrédito da Lagoacred?

Por meio das funcionárias da própria 
cooperativa.

Quais foram os benefícios que o 
microcrédito da Lagoacred trouxe 
para o seu negócio?

Melhor qualidade de atendimento 
para os meus clientes, espaço mais 
adequado ao desenvolvimento das 
atividades e equipamentos de última 
geração em termos tecnológicos.

Está tendo di�culdades para pagar o 
�nanciamento?

De forma alguma. São prestações que 
cabem no bolso de qualquer empresa.

Já utilizou este serviço outras vezes?

Por duas ocasiões e, com este último 
empréstimo, completei a terceira vez.

Você indicaria para um amigo?

Com certeza! Já indiquei para várias 
pessoas, sendo que oito delas já me 
retornaram dizendo que �zeram o 
�nanciamento por meio do Microcré-
dito da Lagoacred.

Você se preparou para fazer este 
empréstimo, ou seja, teve orienta-
ção pro�ssional?

Tive orientação e assessoria �nanceira 
da equipe gerencial da Lagoacred. O 
atendimento é diferenciado e estou 
muito agradecida pela forma como fui 
tratada.

Valeu à pena?

Muito! Muito mesmo. 

Acima, equipe e atendimento no 
Centro de Estética Felicitá. 

Abaixo, a proprietária Aline

Curta o Sicoob Lagoacred Gerais no Facebook
www.facebook.com/lagoacred Não Jogue este impresso em vias públicas.
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